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TEMATIKA ES KOVETELMENYRENDSZER

Tantdargy neve: Kiilkereskedelmi ismeretek

Tantdrgy kédja(i): 3BL-KM-KULKER

Képzési szint: FOSZK/alapképzés/mesterképzes

Szak(ok) neve(i): Kereskedelem és marketing

Tagozat: nappali/levelezd

Oraszdm (ea/gy): 14 ea

Ertékelési forma: kollokvium/gyakorlat

Tantargyfelelos oktato: Dr. Szente Viktoria

Eldadds- és gyakorlatvezetd oktatok: Dr. Szente Viktoria, Kozma Zsuzsanna
Tantdargyat gondozo tanszék neve: Marketing és Kereskedelem Tanszék
Tanszékvezetd neve, beosztdasa: Dr. Szigeti Orsolya, egyetemi docens

A tematika és kovetelményrendszer érvényessége: 2015/2016 tanév 2. félév

A tantdrgy céljai: A jo kereskeddnek ismernie kell tevékenysége kozegét, azokat a kereteket, amelyek
kijelolik mozgésterét. E téren az aktualis szabalyok pontos ismeretére, valamint arra van sziiksége, hogy képes
legyen a szabélyrendszer folytonos valtozdsait nyomon kovetni. Ezért — Magyarorszag tagillami helyzetét
figyelembe véve — a tantargy egyik célja megismertetni a hallgatokkal az Eurdpai Unié vamunidjanak fébb
jellemz6it, amely vamunio befelé — a tagdllamok kapcsolatdban — egységes bels6é piaccal mikodik, kifelé — az
unién kiviili orszagok viszonylatidban — pedig k6zos kereskedelempolitikdban nyilvanul meg.

Az eredményes kereskedelmi munka feltételezi a jo szerzodés megkétésének, a szerzbdési feltételek helyes
értelmezésének képességét is. Ezért a tantargy célja az is, hogy rdvilagitson a szerzédés tipikus feltételeinek
pontos tartalmara, hogy segitsen értelmezni és alkalmazni azokat a kifejezéseket és technikdkat, érteni a
kereskedelmi szokasokat és szokvanyokat, amelyeket a kereskedelmi gyakorlat az id6k folyaman kialakitott.
Kovetelmények és az értékelés modja:

Az aldiras feltétele a félév soran zarthelyi dolgozat legalabb elégségesre valé megirasa, kettd potlasi/javitasi
lehetéséggel.

Félév végén a hallgatok egyesével prezentdlnak, bemutatva egy-egy orszag kiilkereskedelmét vagy a
kiilkereskedelem sajatossagairol tartanak max. 10-15 perces eldadéast. A félév végén a zarthelyi dolgozat és a
prezentacio alapjan megajanlott jegy adhatd 3-as érdemjegytél. A szamonkérés szobeli kollokvium forméjaban
torténik.



A tantargy témakorei:

Ssz. ORA TiPUSA ELOADAS TEMA

A kiilkereskedelem miiltja, jelene, jelentdsége

A kiilkereskedelem allami és allamkozi szabalyozdsa

A kiilkereskedelmi tigylet résztvevdi és kozremiikodoi

A kiilkereskedelmi tigylet elokészitése

A kiilkereskedelmi tigylet feltételei I. — szakaszok, az tigylet
eléadas targya, teljesités helye és ideje

A kiilkereskedelmi tigylet feltételei II. - fuvarparitasok
A kiilkereskedelmi iigylet feltételei I11. — fizetési modok
A Kkiilkereskedelmi iigylet feltételei IV. - okmanyok

A kiilkereskedelmi tigylet feltételei V. — ar, finanszirozas
A személyes targyalas, kultarak talalkozasa

Kockazat a kiilkereskedelemben

A kiilkereskedelem ligyletei

z eloadas
3 eléadas Zarthelyi dolgozat megiréasa, Prezentaciok
Szakirodalom

Kdtelezd irodalom
Eléadasok anyaga

Ajanlott irodalom
Constantinovits Milan, Sipos Zoltan: Nemzetkozi kiilkereskedelmi tigyletek. Aula Kiado, 2008.
Torzsok Eva, Sajer Istvan: Kiilkereskedelmi tigyletek lebonyolitdsa. Nemzeti Szakképzési és Felnéttképzési
Intézet, Budapest, 2008.
Kaldyné Esze Magdolna: Nemzetk6zi Kereskedelem. A nemzetkozi vallalkozdsok gazdasagtana. Tri-Mester,
Budapest, 2004,
Mikolay Laszloné: Gyakorlati Kiilkereskedelem. Szokratész Kiilgazdasagi Akadémia, 2004.
Torzsok Eva: Kiilkereskedelem technikai ismeretek 1-2., Nemzeti Szakképzési és Feln6ttképzési Intézet,
Budapest, 2008.
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